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OBIJECTIFS

A l'issue de la formation, le stagiaire sera
capable de configurer la solution et de gérer
la gestion commerciale EBP

Public concerné
Les collaborateurs en charge de la
facturation et de son exploitation.

Pré-requis
Aucun prérequis nécessaire

Suivi et évaluation
- Audit préalable des besoins
- Attestation de présence
- Auto-évaluation avant/aprés formation

DUREE DU STAGE

Entre 3 et 140 heures (0,5 a 20 jours)
Selon programme et audit préalable

METHODOLOGIE PEDAGOGIQUE

La pédagogie sera active et participative. Elle
alternera les apports d’information de
I"animateur, et la pratique sous forme
d’exercices appliqués aux besoins de I'éléve.
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TARIFS ET DELAIS

Tarifs : sur demande (selon audit préalable)
Modalités (présentiel / distanciel) : Selon devis
Délais : selon planning de formation (environ sous
quinzaine apres contractualisation)

PROGRAMME DE FORMATION

EBP Gestion Commerciale ACTIV — PRO — ELITE

CONTENU DU STAGE
Un focus particulier pourra &tre mis sur la Réforme de la Facturation Electronique et
son paramétrage et sur les nouvelles fonctionnalités comme la signature

électronique des devis.

1. Mise en place du dossier

La présentation d'EBP Gestion commerciale

Fonctionnalités

Découverte de I'écran de travail

La maitrise des fonctions de base

Création d'un dossier, préférences et paramétrage du dossier

YV VYVY

Les fiches

Articles et Familles articles

Clients et Familles clients

Fournisseurs et Familles fournisseurs
Commerciaux et commissions (selon version)
Tables annexes (selon version)
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3. Le quotidien

» Gestion des achats : Commandes fournisseurs, Bons de réception,
Factures fournisseurs, réglements

» Gestion des ventes : Devis clients, Commandes clients, Bons de

livraison clients, Factures clients, réglements, relances

Gestion des stocks et inventaires

Gestion de la production (fabrication, planning...) (version ELITE)

Focus : Mise en place de la facturation électronique
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4. Outils et modules complémentaires

Paramétrage des modeles d’impression

La sauvegarde et la restauration
Imports-Exports

Transferts en comptabilité

Statistiques, historiques et tableaux de bord

YV VYYVYVY

Selon la version installée chez le client : formation sur les modules Point de
vente, gammes, lots/séries, module SAV...

EVALUATION : Les mises en situation aux cas pratiques de I'entreprise permettent
I’évaluation des connaissances et compétences acquises au cours de la formation.

Personnes en situation de handicap : nous trouverons forcément une solution qui vous conviendra, consultez-nous !
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